
有大品牌
才有市场 才有销量才有利润
    ——达芬奇国际集团提供国际品牌合作机会
市场经济发展的今天，品牌已成为市场竞争的焦点。在中国每天都有无数的中小企业诞生和死亡，中小企业的平均寿命只有一年多，而生存下来的中小企业也往往由于没有成功的品牌整天处于低价竞争、赔本赚吆喝的恶性循环中。而另一方面的情况则是国内外著名品牌除了自身垄断市场更推出无所不在的品牌联盟，挤压中小企业微弱的市场空间。这相对于中小企业而言创品牌不如借品牌，一叶小舟独闯不如加盟大舰队。广州市达芬奇实业有限公司是意大利达芬奇国际集团投资企业，拥有“达芬奇DAVINCI” 品牌皮具、文具、工艺品、烟具、家具、餐具等数十个商品和服务类别的商标权益，在做好自营的同时，诚邀全国同仁共享品牌资源，快速推进市场。
一、品牌资源：
1、“达芬奇” （英文DAVINCI）——世界著名商标，达芬奇自画像在中国称为老人头在市场有很高知名度。在中国商标局多个系列注册。意大利达芬奇国际集团有限公司为商标权人，可授权范围：手袋、皮具、烟具、文具、工艺品、家具、玩具等几十个产品和服务类别。
2、达芬奇品牌系列著作权，包括：达芬奇自画像图形、蒙娜丽莎图形、维特鲁威人图形、列奥纳多达芬奇手写签名图形等作品著作权权益，已在国家版权局登记，受知识产权法律保护。
二、品牌授权提供的利益：
1、可以通过品牌使企业的产品即时获得消费者认知，更能迅速获得消费者的接受。
2、提高企业的利润水平。同样的产品，结合著名的品牌可以带来比原来高的价格和高的销售额，给企业带来更多的利润。
3、由品牌授权者的巨型推广活动直接得益。品牌授权者为了维持品牌的地位和知名度必须不断的通过广告和市场整合培育品牌角色。这些品牌推广会直接给被授权商带来更好的销售业绩。
4、知名品牌会比不知名品牌更容易进入分销渠道，获得零售商（销售渠道）即时的兴趣及接纳。
5、可凭借国际知名授权品牌的影响力增加企业进出口业务。
6、可以最有效地学习知名品牌的经营模式来带动企业自有品牌的发展。
7、可以免去日常经营中保护权益打假等繁琐的行政事务，品牌商会主动采取法律行动保护自己的利益。

8、品牌商都会与官方建立良好的工作互动关系，有深厚的人脉和社会关系。
三、合作方式：品牌授权、服务监督、锁定区域、放开经营。
1、品牌授权
① 提供合法有效的商标使用授权文件；
② 生产企业可申请成为“意大利达芬奇国际集团”成员单位，并允许在产品标签使用；接受质量监督的产品可以使用“意大利达芬奇国际集团监制”并可在通过真伪鉴别系统认证。
③ 达芬奇国际集团提供统一的受法律保护的商标设计，产品标签设计，形象设计及外包装箱设计。也可为厂家量身定做提供专门解决方案。
④ 提供产品的生产配方、工艺和各项技术标准。
⑤ 按照协议可选择销售方式：
a 厂家自产自销
b 由达芬奇国际集团全权代理销售
c 双方联合销售
2、服务监督
① 免费进行市场分析和企业诊断；
② 免费提供市场营销整合建议案（最终由厂家确定）；
③ 免费提供本合作业务的市场营销培训；
④ 监督产品质量，提供400售后服务电话进行统一监督。
3、锁定区域
  为了保证全国各个合作者都有独立的市场空间，合作双方在协议中确定销售市场区域。同一区域代理者可获得其它类别商品的优先代理权。
4、放开经营
  厂方可在确保质量的前提下在价格、经营方式等方面放开经营，以取得竞争优势。
四、合作流程“
1、合作企业填写《达芬奇国际集团合作企业登记表》，并提供《达芬奇国际集团合作企业资料目录》所列资料。
2、确定合作项目具体经办人。
3、在书面了解的基础上确认双方当面洽谈。
4、双方相互考察或访问。
5、编制标准的合作项目商业计划书。
6、友好协商，签订《品牌合作协议书》。
7、实施合作内容。
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